
Compra ahora y paga después: Una nueva
oportunidad para las mujeres emprendedoras

CIUDAD DE MÉXICO. 23 de marzo de 2022.- Impulsar a la mujer para emprender es
fundamental en la actualidad, representan apenas el 19% del sector empresarial del país, de
acuerdo con el Inegi. Además, tan solo el 11.2% de las mujeres en México se deciden a abrir
un micro, pequeño o mediano negocio, de acuerdo con la Asociación de Emprendedores de
México.

Incrementar los porcentajes antes mencionados es fundamental para la economía mexicana.
Un análisis de McKinsey indica que el Producto Interno Bruto (PIB) de México crecería un 43%
para 2025 si se cerrará la brecha entre mujeres y hombres en el mercado laboral.

Es por eso que las mujeres, al emprender, requieren apoyarse de diversas herramientas que
les permitan impulsar el crecimiento de sus negocios y evitar así el riesgo de un cierre
prematuro por problemas como la falta de liquidez, escasez de clientes y otros problemas con
un impacto financiero grave.

● ¿Por qué este nuevo método es fundamental para impulsar un
emprendimiento?

Se estima que el 74% de los usuarios de crédito en México compran a meses sin intereses de
acuerdo con datos de PayPal. La misma empresa indica que el 50% del total de los
consumidores en el país admiten que al ver un producto bajo esa modalidad de pago se
sienten motivados a comprarlo incluso cuando saben que no lo necesitan.

Pero ojo, las cifras anteriores nos indican que hoy en día los consumidores necesitan pagar a
plazos para cuidar sus finanzas, pero esto no es posible siempre ya que requieren de una
tarjeta de crédito para completar la compra y en ocasiones los usuarios no cuentan con ella.

Hoy en día existen alternativas como Zip que ofrece un método de pago transparente que
permite al usuario comprar a plazos, sin intereses ni riesgo a endeudarse, todo con tarjeta de
débito.

● Los beneficios para el negocio

De ese modo se genera una experiencia positiva de compra que permite al negocio ver
beneficios como incrementos en los ingresos de ventas en línea además de un mayor número
de clientes nuevos, incremento del ticket promedio y aumento en la tasa de repetición de los
usuarios.

https://www.inegi.org.mx/programas/enaproce/2015/#Tabulados
https://www.mexicoevalua.org/las-mujeres-en-la-economia-de-este-tamano-es-la-brecha/#_ftn7
https://www.mexicoevalua.org/las-mujeres-en-la-economia-de-este-tamano-es-la-brecha/#_ftn7
https://www.gob.mx/inmujeres/articulos/las-mujeres-empresarias-son-motor-para-el-cambio-transformador-que-mexico-necesita
https://newsroom.latam.paypal-corp.com/estudio-meses-sin-intereses#:~:text=De%20acuerdo%20con%20dicho%20estudio,incluso%20si%20no%20lo%20necesita.


Así mismo, el negocio obtiene el beneficio de abrir y extender su mercado llegando a nuevas
audiencias, ya que permite que cada vez más gente tenga acceso a pagos diferidos sin
necesidad de contar con una tarjeta de crédito.

Ofrecer ese tipo de alternativas es importante si consideramos que las tarjetas de débito son la
opción más utilizada por los usuarios mexicanos en la actualidad, con hasta un 48% de la
preferencia de los consumidores, según la AMVO.

Es por eso que ofrecer pagos diferidos con tarjeta de débito puede marcar la diferencia para
cualquier emprendimiento en la actualidad. Para las mujeres es importante contar con estas
alternativas para hacer crecer sus negocios y reducir la brecha de género existente.

● Beneficios que adquieren los consumidores

En primer lugar, se trata de una forma de brindar a los usuarios la posibilidad de comprar más
sin comprometer sus finanzas, lo cual les es atractivo ya que no deben desembolsar montos
tan altos para llevarse la mercancía.

Este tipo de alternativas permiten que, en lugar de generar una deuda en torno al crédito con el
que se adquirió el producto, el usuario realice sus compras usando su propio dinero, con un
mayor nivel de control y visibilidad de sus movimientos. De ese modo, el cliente hace un primer
pago de únicamente el 25% del monto total de la compra, para concluir con tres pagos
subsecuentes del 25% cada uno.

Finalmente debemos destacar que estas operaciones se realizan con altos estándares de
seguridad en materia de protección de datos, además de que únicamente se requiere como
información personal el tener acceso a la identificación oficial del cliente.

En un país en el que sólo el 2% de las mujeres ocupadas en el mercado laboral son
empleadoras, es importante dotar de herramientas a aquellas que deciden emprender un
negocio propio y elevar su nivel de ingresos, así como aportar a sus comunidades con
dinamismo económico.

“Luego de más de 4 años desde la fundación de nuestro negocio, descubrimos que el poder
ofrecer pagos quincenales sin intereses nos abrió un nuevo abanico de clientes, ampliando
nuestro target a personas a las que no habíamos podido llegar con los métodos de pago
tradicionales. Nuestra plataforma se enriqueció cuando sumamos a Zip, quienes además nos
han promocionado con los usuarios de otras marcas con las que trabajan”, indicó Lucille Aiza
Hajj, fundadora de The Capsoul.

https://www.amvo.org.mx/estudios/estudio-sobre-venta-online-en-mexico-2022/
https://www.gob.mx/inmujeres/articulos/las-mujeres-empresarias-son-motor-para-el-cambio-transformador-que-mexico-necesita


Históricamente, las mujeres han decidido emprender con el objetivo de incrementar sus
ingresos y posicionarse como tomadoras de decisión dentro de sus comunidades. Pero, existen
diversas barreras que suelen frenarlas a lograr el éxito, mismas que pueden eliminarse con el
uso de alternativas como son los pagos a plazos, que hoy en día pueden ofrecerse a cada vez
más gente con plataformas como Zip.

####

Acerca de Zip
Zip Co Limited (Z1P: ASX), que cotiza como ASX, es una de la empresa líder en la categoría de “Compra
ahora, paga después” o Buy Now, Pay Later por sus siglas en inglés BNPL, que ofrece soluciones
rápidas y perfectas que simplifican la forma de pago de las personas, en todas partes.
Zip ofrece crédito a través del pago digital para las industrias minorista, del hogar, salud, automotriz y de
viajes, para brindar a los consumidores, comercios y empresas de todo el mundo acceso a crédito
transparente, flexible y sin intereses.
Zip, es la empresa líder de BNPL de más rápido crecimiento a nivel mundial, la cual tiene más de 10
millones de clientes activos. En diciembre de 2020, la empresa registró un aumento de 171 % en el
crecimiento de las transacciones a nivel mundial en comparación con diciembre de 2019, con un
volumen de transacciones anualizado de $7.5 mil millones dólares y con ingresos por más de $480
millones de dólares.
Fundada en Australia en 2013 y con operaciones en 14 territorios como Australia, Nueva Zelanda, Reino
Unido y Estados Unidos, y Zip ahora cuenta con un equipo de más de 1,500 personas en todo el mundo.
La empresa es un proveedor de crédito autorizado y regulado.
Para más información, visita: www.zip.co
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